SoloStocks &%
Tu event partner de confianza

Los eventos
excepcionales
cuentan con la

participacion

de empresas de
confianza
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/Qué es SoloStocks?

SoloStocks es el portal de comercio B2B lider de Espaiia.

Desde el afio 2000, miles de empresas venden y compran productos
para sus negocios a traves de nuestra web. Estamos presentes en 12
paises y recibimos compradores de mas de 50 paises diferentes.

Pertecemos a Grupo Intercom, la compafiia espafiola con mayor
numero de negocios de Internet lanzados en nuestro pais.

‘Empezamos?



¢Por qué contar con SoloStocks para tu evento?

- Marketplace internacional con presencia en 12 paises
- Expertos en venta B2B y Marketing digital
- Somos la mayor audiencia de Pymes de Espafia
- Mejor Ecommerce B2B en 2014
- Estamos en el prestigioso ranking B2B Ecommerce 300 en 2017

- Dilatada experiencia en seminarios, conferencias y eventos para Pymes



Participacion de SoloStocks en eventos
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Workshops y
Webinars



FGNF

Seminario formativo para Pymes
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Colaboradores habituales
de los seminarios de la

Fundacion Gas Natural
Fenosay el programa
Primera Exportacion
en Valencia, Valladolid,
Madrid, Cartagena, A

Coruna, Vigo, Zaragoza...




JORNADAS MARKETING DIGITAL

Formaciones en Madrid y Barcelona

SoloStocks &

Seminarios formativos a
las empresas premium
de SoloStocks en los que
explicamos como tener
un buen posicionamieno
online, cdmo gestionar los
leads de manera efectiva
y cuales son las claves de
una buena estrategia de
Marketing Online.




FORMACION EN ASOCIACIONES

Charla formativa para asociaciones de empresas

© ANIEME

Colaboramos con
asociaciones de empresas
como Anieme, Asociacion

de exportadores de
Muebles de Espafia.
Damos charlas formativas
a sus asociados sobre la
transformacién digital
y les explicamos c6mo
vender online a través de
canales como SoloStocks.




CHARLA EN eSHOW MADRID

Las claves del éxito sobre las ventas B2B
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Explicamos las claves del
éxito sobre las ventas B2B
en el panorama online y
desvelamos la importancia
de tener un partner digital
que guie a las empresas
hacia el éxito digital.




CHARLA EN eSHOW BARCELONA

Por qué usar un marketplace B2B online
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Explicamos las ventajas
de vender a través de
Marketplace B2B y
cé6mo un portal como
SoloStocks puede ayudar
a las empresas a adquirir
nuevos clientes tanto
a nivel nacional como
internacional.




SI A LA PYME MADRID

Entrevista a casos de éxito de SoloStocks

@olopymem

SoloStocks ha sido clave
para muchas Pymes. En
Si a la Pyme Madrid, dos
empresas contaron su
experiencia profesional,
su aumento de ventas
y cOmo consiguieron
internacionalizar su
cartera de clientes
gracias a su presencia en
SoloStocks.com
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SI A LA PYME BARCELONA

Presentacion Partnership Solostocks - Google

Luis Carbajo
CEO @Solostock.com

Roberto Martinez Sergi Villaubi

Business Developer CEO Apartum
Manager en Google

#SialaPymeBCN
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@olopymem

SoloStocks y Google
presentaron su
partnership en Si a
la Pyme Barcelona,

y explicaron las
oportunidades de negocio
gue esta colaboracién
brinda a las pymes con
productos B2B.
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ICEX

Conferencia Internacional para Pymes

[ Espana
' Exportacion
| e Inversiones

Colaboracion recurrente
con ICEX en ciudades
como Madrid, Zaragoza,
La Rioja, Sevilla, Valencia,
Palma de Mallorca,
Logronfo...

En 2015 SoloStocks y
Alibaba participaron
conjuntamente dando
las claves sobre cdmo
exportar a traves de
e-Markets.




MISION DIGITAL

Solostocks en China
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En 2013 participamos en

la primera misién Digital

organizada por el ICEX,
Red.es y ADIGITAL.

Nos desplazamos a
Shanghai para impulsar
laimagen de la tecnologia
espaiola en China.
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m Casa del Libro

Presentacion en Barcelona
del libro “Conseguir lo
imposible”, escrito por

nuestro CEO, Luis Carbajo.

Casos reales que
muestran las claves para
triunfar en el mundo
online.
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WEBINARS

online

Diferencias en E-commerce
B2C vs B2B

Los usuarios actian de manera diferente:
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B2B B2C
Uso para empresa - - Uso personal
Rango de precios - -PVP
Compra al por mayor - - Precio unico
Racional - - Emocional
Marketing de negocios - - Marketing de consumo

SoloStocks O

SoloStocks &3

Todos los productos para empresas y profesionales

Gracias a la colaboraciéon
de entidades como
Extenda, Anieme o ICEX,
hemos impartido webinars
para que cientos de
empresas hayan podido
formarse online.
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DATOS DE AUDIENCIA

Datos en Espana

-+ Mas de 5.000 proveedores
-+ 5 millones de paginas vistas al mes
- Mas de 2 millones de visitas mensuales

Datos globales

- Mas de 50.000 proveedores

- Mas de 7 millones de paginas vistas al mes
- Mas de 5,5 millones de visitas mensuales

+ Mas de 2.500.000 productos disponibles
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Contando con SoloStocks podras

dar un valor anadido
a tus eventos



SoloStocks &3

Todos los productos para empresas y profesionales



