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Primero lo primero: ¿Qué es una Web de Empresa?
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Ser empresa premium en SoloStocks es 
sumamente ventajoso para ganar visibilidad 
online.

La Web de Empresa es tu imagen en 
SoloStocks. Úsala para construir conocimiento 
de marca, demostrar profesionalidad, 
compromiso y generar confianza, ya que son 
muy visitadas por los compradores antes de 
realizar sus compras.

Son muchos los beneficios de tener una Web 
de Empresa personalizada en SoloStocks, por 
eso, hemos creado esta guía con las mejores 
prácticas para que puedas optimizarla y 
sacarle el máximo rendimiento.

¿Estás listo para que los más de 3 millones de 
clientes de SoloStocks conozcan tu empresa? 

Empecemos con tu nueva herramienta de 
marketing: tu Web de Empresa de SoloStocks.

3M SoloStocks cuenta con más 
de 3 millones de clientes
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Los BÁSICOS
Paso a paso: Personaliza tu Web de Empresa

1.  Utiliza tus colores corporativos. 
Además, podrás incluir tu logo, un 
eslogan y una breve descripción de tu 
empresa.

2.  Añade hasta 3 imágenes de tu 
empresa. Se muestran en la parte 
superior y ayudan a generar confianza 
a los compradores.

3.  Promociona tus productos 
estrella. Dále máxima visibilidad y 
potencia su venta.

4.  Explica a qué se dedica tu 
empresa. Ofrece el máximo 
de información posible a los 
compradores. Cuanto más sepan de 
tu empresa, más cerca estarás de 
ganarte su confianza y cerrar la venta.

5.  Incluye servicios adicionales que 
ofrece tu empresa (p.e. Asistencia 
técnica, Servicio de serigrafía, 
Fabricación a medida, etc...).

6.  ¿Tienes certificaciones de 
empresa, marcas registradas o 
patentes? Añádelas a tu Web de 
Empresa

7.  Destaca tus productos en 
promoción e impulsa su venta.

8.  Que hablen bien de tu empresa es 
un paso adelante en el camino hacia 
la conversión. 7 de cada 10 internautas 
buscan opiniones o se informan antes 
de hacer una compra. Está claro que 
si leen buenas referencias sobre tu 
trabajo, acabarás captando su interés. 
Por eso, tendrás un espacio para las 
valoraciones de tus clientes.

9.  Añade tus perfiles de empresa en 
redes sociales e impulsa el aumento 
de seguidores en estos canales.

¿Tienes dudas? Visita nuestro video 
tutorial para personalizarla:
https://www.youtube.com/watch?v=MGd8LeuVYDo
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https://www.youtube.com/watch?v=MGd8LeuVYDo
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Los BÁSICOS
Las Estadísticas

La ventaja del online, es poder medirlo todo, y 
la ventaja de Las Estadísticas de SoloStocks es que 
puedes hacerlo de una manera sencilla y muy visual.

En la página de Estadísticas verás claramente el 
rendimiento de tu empresa y de tus productos. 
Conocer estos datos te ayudará a tomar decisiones 
estratégicas, decisivas para tu empresa.

Tendrás datos sobre: 

• Visitas a tus productos y a tu Web de Empresa

• Resumen de tus ventas online

• Origen de tus contactos y evolución de los mismos

• Ranking de tus productos más visitados

• Informe de valoraciones de los compradres

Para ver estos datos tan solo debes hacer clic en el 
apartado Estadísiticas de tu Menú Personal.

30 datos estadísticos para que 
puedas medirlo todo.
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Impúlsate con la publicidad

Tanto para negocios consolidados 
como para nuevas empresas, la 
publicidad es un factor a tener 
en cuenta porque, lo que no se 
comunica, no se vende.

La publicidad bien hecha es 
una inversión, no un gasto. Una 
inversión genera ganancias 
y ayuda a obtener mayores 
ingresos.

Se puede utilizar la publicidad, 
para generar conocimiento 
de marca, comunicar una 
promoción, dar a conocer un 
producto u ofrecer un servicio. 

Una acción de publicidad 
acertada marca la diferencia.

Las acciones de publicidad digital 
permiten segmentar y llegar 
únicamente al público que te 
interesa.

Los servicios de publicidad 
de SoloStocks son diversos 
y personalizados para cada 
empresa. Desde campañas de 
publicidad en Google Adwords, 
hasta publicidad en banners, 
acciones de email marketing o 
generación de contenidos.

Contar con soluciones adaptadas 
a tu presupuesto, a tu tipo de 
empresa y al tipo de usuario que 
impactar, es toda una ventaja.

¿No sabes por dónde empezar?
Llámanos al 91 790 79 36

Realiza acciones de publicidad acertadas y adaptadas a 
tu presupuesto y a tu público objetivo.  
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4 ejemplos de fantásticas Webs de Empresa
Puertas de Segura: Fabricante de puertas

Oria: Distribuidor Mayorista de Ropa Laboral

Hiperclim: Mayorista de máquinas y productos de limpieza

Senin y Sebio: Distribuidor de Equipamiento de Hostelería
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Tips para una Web de Empresa exitosa

Utiliza tus colores corporativos y sube tu logo 
de empresa.

Escribe un eslogan original que identifique a 
tu empresa.

Añade imágenes de calidad tanto en la 
página de empresa como en tu catálogo de 
productos. 

Describe en detalle cual es la actividad de tu 
empresa y trayectoria.

Utiliza la descripción breve para potenciar las 
ventajas competitivas de tu empresa.

Impulsa las valoraciones de los clientes. Una 
empresa con buenas valoraciones destaca 
positivamente sobre sus competidores.

Una Web de Empresa completa genera más confianza 
entre los usuarios.
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Conclusión

Laura Vázquez
Responsable de Marketing

Si lideras el marketing de tu empresa, no 
puedes permitirte pasar por alto el valor de 
vender en el portal B2B líder en España.

Después de todo, los profesionales de todo 
el mundo están en SoloStocks para vender y 
comprar productos para su empresa. 

Si quieres atraer nuevos clientes, puedes 
hacerlo teniendo una Web de Empresa con 
tu catálogo y tu información de contacto.

Además, al poner en práctica los consejos 
compartidos en esta guía, ganarás visibilidad 
y aumentarás tu cartera de clientes.

En poco tiempo puedes tener una web 
responsive, comenzar a publicar productos y 
captar nuevos clientes. 

En poco tiempo, puedes tener una 
web responsive, comenzar a publicar 
productos y captar nuevos clientes. 



No dejes pasar la oportuniad de estar en el Marketplace líder 
en España. Más de 3 millones de usuarios en todo el mundo 
realizan sus compras en SoloStocks.  

¿A qué estás esperando?

91 790 79 36 / 93 504 56 39
comercial@solostocks.com
www.solostoks.com


