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ACERCA DE
SOLOSTOCKS.COM

SoloStocks.com es el portal de compraventa online para empresas y profesionales lider en Espafa
y con una fuerte presencia internacional, principalmente en Europa y América Latina. Ofrece un
amplio catdlogo de productos de todo tipo al mejor precio enfocado a empresas y profesionales,
con un servicio personalizado para cada cliente a través de un canal fiable y seguro.

SoloStocks.com cubre todas las necesidades de pymes, micropymes y auténomos, permitiendo
gue empresas y profesionales busquen, seleccionen y compren productos para sus negocios entre
los miles de proveedores registrados. Se trata de un canal de compraventa fiable, con un listado
de proveedores de confianza para garantizar que cualquier transaccion se realiza de forma segura.

Fundada en el afno 2000 en Barcelona, SoloStocks.com es el Unico portal espafol del sector de
compraventa entre empresas y profesionales con una oferta internacional en 12 paises (Espanfia,

Brasil, México, Argentina, Colombia, Chile, Francia, Alemania, Portugal, Italia, Polonia y Marruecos).

La solidez de SoloStocks.com esta avalada por las mas de 5.000 transacciones que se gestionan
cada dia desde SoloStocks.com a nivel global.

MEXICD




MISION, VISION
Y VALORES

En linea con su eslogan “Todos los productos para empresas y profesionales”, la mision, visidon y los
valores de SoloStocks.com estdan enfocados a ofrecer un servicio seguro y de calidad que ayude a
empresas y profesionales a encontrar todo lo necesario para el desarrollo de sus actividades.

SoloStocks.com trabaja para:

¢ Proveer a empresas y profesionales de todos los productos que necesiten en sus respectivos negocios.

¢ Unir los intereses de compradores y vendedores profesionales en una plataforma de compraventa util,
rapida, eficaz y segura.

* Ofrecer un servicio al cliente con atencién personalizada y asesoramiento en la estrategia de cada
empresa.

* Favorecer la exportacion a pymes y auténomos y reforzar los lazos comerciales a nivel internacional.
e Ayudar a centrales de compras a localizar proveedores.

¢ Abrir el canal de distribucién online a proveedores a nivel nacional e internacional.

Valores

* ORIENTACION Y ATENCION PERSONALIZADA
 CALIDAD
* SEGURIDAD




DATOS DE
REFERENCIA

SoloStocks.com a nivel global (12 paises)

Mas de 50.000 proveedores

Mas de 2,5 millones de productos disponibles

Mas de 7 millones de paginas vistas al mes

Mas de 5,5 millones de visitas mensuales

Mas de 1,5 millones de contactos de compra anuales

Cifras actuales en Espana

Mas de 5.000 proveedores
Mas de 5 millones de paginas vistas al mes
Mas de 2 millones de visitas mensuales




DATOS HISTORICOS

El proyecto nace en el afho 2000 en el seno de Grupo Intercom, una de las incubadoras de negocios en
Internet mas importantes de Espafia, como una plataforma para que empresas y profesionales dieran
salida a sus stocks o excedentes. Mas adelante, la plataforma amplia su oferta a productos nuevos.

Tras el éxito en Espana y en linea con su visidn de proyeccion internacional, SoloStocks.com busca
paises donde existan sinergias con el mercado espanol por proximidad, idioma, canales de exportacion
u oportunidades de venta para lanzar su portal. En 2008 el portal se lanza en Brasil, México, Argentina,
Italia, Francia y Polonia y en 2009 llega a Alemania, Colombia, Marruecos, Chile y Portugal.

En octubre de 2012 la compaiia empieza a ofrecer servicio de venta online en su portal mediante el que
las empresas, ademas de poder contactar entre ellas para cerrar una venta, pueden comprar directamente
los productos a través de SoloStocks.com con una plataforma de pago.

En 2014 la compaiiia es galardonada con el premio al mejor ecommerce B2B de Espaina en el marco de
los Ecommerce Awards, que reconocen a aquellos negocios de venta online que mas han destacado
dentro de su area de actividad.

En 2015, Luis Carbajo, CEO de SoloStocks.com, lanza el libro “Conseguir lo imposible. Es facil vender vy
exportar online”, que revela las claves de diez pymes espafolas que han reinventado sus modelos de
negocio gracias al comercio electronico, expandiendo sus mercados a través de la exportacion online.

En 2016 la compania lanza su nueva app movil: SoloStocks compras. La aplicacion permite a empresas
y profesionales acceder a un amplio catalogo de proveedores de Espafa para ver, comparar y comprar
productos y servicios para sus hegocios desde cualquier lugar y en cualquier momento.

De manera consecutiva, en 2017 y 2018, SoloStocks entra en el ranking B2B e-commerce 300, un distintivo
obtenido solo por las principales empresas de comercio electrénico a nivel mundial.

Hoy en dia, con 18 afos de experiencia, SoloStocks.com se ha convertido en un referente para la
compraventa online de todo tipo de productos entre empresas y profesionales.

SoloStocks.com entra en cinco SoloStocks entra en el Luis Carbajo, CEO de SoloStocks entra en el ranking
nuevos mercados: Alemania, mercado asiatico de a mano SoloStocks, publica el libro B2B ecommerce 300.
Colombia, Chile, Marruecos y de SULUO Electronic “Conseguir lo imposible. Es

Portugal. Commerce. facil vender y exportar online”.

SoloStocks.com se lanz en SoloStocks.com incorpora el La compania es galardonada Se lanza la APP de SoloStocks,

Brasil, México Argentina, Italia, servicio de venta online en su con el premio al mejor gue permite a las empresas

Francia y Polonia. portal. ecommerce B2B de Espana poder comprar a través de los
(Ecommerce Awards). dispositivos moviles.




SERVICIOS

SoloStocks.com cubre todas las necesidades de pymes, micropymes y autdnomos gracias a su amplia
gama de productos vy servicios de todo tipo de sectores.

El portal ofrece mas de 2,5 millones de productos de empresas vendedoras de confianza y verificadas.
Gracias a un listado de mas de 50.000 proveedores, y a las 6.000 categorias de producto disponibles,
el comprador puede identificar la mejor opcion de compra comparando productos y precios, ademas
de informacion de proveedores, fabricantes, distribuidores y empresas de su interés. En este sentido,
contactar con un vendedor y localizar un producto es facil, y muchos de los productos se pueden
adquirir de forma segura desde la propia plataforma.

En el caso de los vendedores, SoloStocks.com representa un gran generador de oportunidades para
negocios, empresas y profesionales que desean comercializar sus productos a través de Internet. El
portal es una herramienta para hacer crecer ventas y trafico online, asi como un canal de marketing
efectivo, ya que contribuye a dar visibilidad a las empresas y sus catalogos de productos de una
forma agil y sencilla.

Entre otros, el portal facilita la exportacion de productos gracias a su presencia internacional. Ademas,
proporciona un canal de distribucion online para liguidaciones de activos y ventas flash (ofertas con
descuentos exclusivos).

Actualmente SoloStocks.com ofrece diferentes servicios de publicacion y visibilidad que se adaptan
a las necesidades, tanto de pequefias como de grandes empresas en 12 paises.




CALIDAD Y
SEGURIDAD

La calidad y la seguridad son los pilares mas importantes para SoloStocks.com. La compania ofrece
un canal de compraventa fiable, con un listado de proveedores de confianza para garantizar la
seguridad de las transacciones.

En este sentido, SoloStocks.com invierte constantemente en mejorar la experiencia del cliente a
través del desarrollo de nuevas funcionalidades y la atencién personalizada. La compafia testea la
experiencia del cliente en su portal con el fin de adaptarse a sus necesidades y continuar mejorando.

Una de las ventajas del portal es la facilidad de uso para encontrar cualquier tipo de informacion
relevante de un producto, incluyendo imagenes digitales y descripciones detalladas. Ademas, el
buscador de SoloStocks.com incorpora nuevas funcionalidades permitiendo, entre otras, definir la
busqueda segun provincias, categorias de producto, etc.

Con el objetivo de garantizar la seguridad de las transacciones, SoloStocks.com trabaja como
mediador entre compradores y vendedores, verifica que los vendedores sean de confianza e investiga
cualquier tipo de anomalia.

La compania ofrece un servicio personalizado para asegurar la calidad de cualquier transaccion que
se realice a través de su plataforma, y resuelve las posibles incidencias via telefénica. El sistema
también ofrece garantias para el comprador, que tiene la posibilidad de recuperar el importe de su
compra en caso de que la operacion no sea satisfactoria.




EQUIPO DIRECTIVO

Luis Carbajo, Consejero Delegado (CEO)

Mar Rodriguez, Directora de Operaciones

Santiago Niiilez, Director de IT

Vanesa Gonzdlez, Responsable de Administracién y Finanzas

Laura Vazquez, Responsable de Marketing

CONTACTO DE PRENSA
Para mas informacion, entrevistas o reportajes:
marketing@solostocks.com

Tel.: +34 93 504 56 39




